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Somos tu aliado en formacion

Somos MOA

- N\
Thailblazen

WORKFORCE

\ PARTNER /

Somos el partner #1 de formacidn en Salesforce
en Espana. Ademads de ser Workforce Oficial

Partner de Salesforce, |as principales agencias y
consultoras del pais confian en MOA para lo

formacion de sus trabajadores.

MOA nace para ayudar a las companias a reducir la distancia entre las
posibilidades de la techologia y los conocimientos de las personas.

Ayudamos a rentabilizar lo maximo posible la inversion en las

/ /herramientas, garantizando la calidad academica.
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El curso

Objetivos del
Curso

El curso en Salesforce Presales & Project
Management Expert te permitird adquirir las
habilidades necesarias para destacar en dos de
las dreas mas estratégicas del ecosistema
Salesforce: la preventa consultiva y la gestion de
proyectos.

Dominards las claves para trabajar de forma
alineada con el equipo comercial de Salesforce,
disenar propuestas de alto impacto y liderar
proyectos tecnoldgicos complejos con
metodologias agiles.

Gracias a este curso, obtendrds una vision integral
del proceso completo, desde la identificacion de
oportunidades hasta la entrega final, mejorando
tu perfil profesional y prepardndote para roles de
mayor responsabilidad dentro del entorno
Salesforce.

Entender

papel estratégico de la
preventa y la gestion de
proyectos en el ecosistema
Salesforce.

Desarrollar

habilidades clave para
gestionar proyectos
complejos bajo
metodologias Agile, Scrum
y Waterfall.

Aplicar

estrategias de venta
consultiva para maximizar el
valor y la rentabilidad de
cada proyecto.

conocer

como colaborar de forma
efectiva con equipos
comerciales de Salesforce y
alinear propuestas con sus
prioridades.

Aprender

a liderar procesos de
co-selling, disenar soluciones
personalizadas y presentar
demos de alto impacto.

Mejorar

conocimientos prdacticos
sobre gestidon de equipos,
planificacidn, control de
versiones y gestion del
cambio.

MOA.




Ol. El curso
Highlights de la formacidn

N

Los profesores
cuentan con
experiencia
profesional y

académica. Todos
estdn debidamente
certificados.

Cada edicién se
adaptara al perfil de los
alumnos, a sus
inquietudes, y a las
empresas para las que
trabajan.

N N N

Durante el curso Formacion 100% Todas las sesiones se
practica y ajustada a | graban y tendrds
las necesidades del acceso a ellas
mercado. Formacion siempre. Las clases
adaptada a | estardn disponibles
particulares y N . 24 horas después en

empresas. NI al AV.

trabajards con casos
reales, disefiando
soluciones y presentards
propuestas ante un
panel evaluador.
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02. A quien va dirigido

Enfocado a aquellas personas que quieran
progresar en su carrera de preventa y/o
gestion de proyectos dentro del ecosistema
Salesforce.

Formarte en preventa y gestion de proyectos Salesforce te permitird dar un
salto cualitativo en tu carrerq, aprendiendo de la mano de profesionales con
amplia experiencia en consultoria tecnoldgica y colaboracion directa con
Salesforce. Aprenderds una de las disciplinas mds demandadas por
consultoras, partners y empresas tecnoldgicas a nivel nacional e
internacional.

54 ©) 8

Profesionales que quieren Managers y lideres de Profesionales de gestiony Ejecutivos y directores de
mejorar sus habilidades equipos que desean preventa que buscan desarrollo de negocio que
para liderar iniciativas mas adquirir conocimientos profundizar en las desean entender mejor cOmo
grandes y complejas avanzados en la gestidon estrategias de co-selling y alinear sus estrategias con las
dentro de su organizacion. de proyectos Salesforce. aumentar el impacto de prioridades de Salesforce.

sus demos y propuestas
comerciales.




A quién va dirigido

éProfesionales de qué
disciplinas pueden necesitar
esta formacion?

Consultores funcionales o

técnicos de Salesforce Project MORCE .

Profesionales de

@ Account Managers : -
agencias digitales

&

@ Salesforce Administrators @ Product Owners
&
&

@ Comerciales

Analistas digitales

MOA.



03. Temario
El Temario. Todo lo que necesitas saber para dominar Salesforce

MODULOS QUE SE ESPERA DE CADA MODULO

v Fundamentos de Preventa y Relacidon con Salesforce.
-Rol del preventa en proyectos Salesforce.
-Como colaborar con el equipo comercial del fabricante.
-Alineacion de propuestas con la estrategia de Salesforce.
Modulo 1: Preventas en v COmMo Hacer Preventas Efectivas y Crecer en Negocio.
Modulo 1 Soluciones Salesforce -Técnicas de discovery y diseno de propuestas comerciales.
-Estructura de demos efectivas y storytelling.
-Estrategias de co-selling, upselling y expansion de cuenta.
v Caso Prdctico Preventa.

v Introduccion a la Gestidon de Proyectos, Equipos y Comunicacion Efectiva.
-Metodologias Agile, Scrum y Waterfall.
-Gestion de equipos multidisciplinares y liderazgo.
-Herramientas y buenas prdcticas de comunicacion.

Mddulo 2 Modulo 2: Project v/ Testing, Gestion de Subidas, Cambios de Alcance y Seguimiento del Proyecto.
Management y gestion de -Planificacion de entregas y gestion de subidas.
equipos -Control de versiones, UAT y documentacion de cambios.

-Técnicas para gestionar expectativas del cliente.

v Herramientas de Project Management y Casos Prdacticos Reales.
-Uso de Jirq, Trello, Monday vy ClickUp.
-Automatizacion de tareas y seguimiento con KPIs.

48h
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04.

Los profesores

Te acompanardn grandes profesionales del sector

El profesorado de MOA son
profesionales contrastados en el
mercado con amplia experiencia
profesional y académica. El equipo
docente acompana a los alumnos
durante el bootcamp colaborando
con el desarrollo profesional de
aguellos MOARS que deciden estudiar
en nuestro centro de formacion.
Cercaniag, responsabilidad, agilidad en
las respuestas, profesionalidad y
calidad formativa y humanag, son
algunas de las palabras que
describen a nuestro equipo de
profesores.

Alvaro Pariente

COORDINADOR DEL CURSO

Alvaro, con experiencia en consultoria digital en diversas industrias, ha adquirido una
amplia trayectoria internacional. Su experiencia incluye la fundacion de prdacticas de
Salesforce en seis paises diferentes, incluyendo Espafaq, varios paises de Latinoamérica y el
Reino Unido.

Logros clave:

6 certificaciones de Salesforce.

Gestion de equipos de hasta 200 personas.

Mds de 70 implementaciones exitosas de Salesforce.
Ponente en Dreamforce.

Profesor en varias escuelas de negocios.

MOA.



04.

Los profesores

Te acompanardn grandes profesionales del sector

El profesorado de MOA son
profesionales contrastados en el
mercado con amplia experiencia
profesional y académica. El equipo
docente acompana a los alumnos
durante el bootcamp colaborando
con el desarrollo profesional de
aguellos MOARS que deciden estudiar
en nuestro centro de formacion.
Cercaniag, responsabilidad, agilidad en
las respuestas, profesionalidad y
calidad formativa y humanag, son
algunas de las palabras que
describen a nuestro equipo de
profesores.

Alejandro Saéz

COORDINADOR DEL CURSO

Alejandro, ingeniero y consultor especializado en transformacion digital con Salesforce,
cuenta con una sélida trayectoria liderando proyectos en distintas consultoras
internacionales. Ha trabajado en compaiias como Minsait, adesso y Evolf, y actualmente es
CEO de Horizon CX, donde impulsa estrategias de experiencia de cliente y soluciones
digitales.

Logros clave:

e CEO de Horizon CX.

e Experiencia en liderazgo de equipos y gestidon de proyectos internacionales.

e Desarrollo de soluciones Salesforce para grandes empresas.

Experto en transformacion digital y estrategia CRM.

Trayectoria en consultoras como Minsait, adesso y Evolf.

MOA.



Por qué este curso

Propuesta formativa diferencial de valor de MOA Contenido 100%
actualizado

Formacion actualizada al dia de
la fecha. En cada edicion se
actualiza la documentacion.

Sesiones
presenciales y online

Huimos de las clases grabadas y
café para todos. Nos adaptamos a
los perfiles de cada edicion.

Learning by
doing

Gracias d nuestra metodologia
se hard una aplicacion
prdctica de todo lo aprendido

Alumno en configuraciones reales.

Profesores en
activo

Nuestro equipo docente
trabaja activamente en el
sector y en grandes
marcas.

Grabacion de

Clases a medida las sesiones
Md&ximo 20 alumnos por edicidon Todas las sesiones son
que garantice la calidad grabadas y son disponibles de
formativa. Siempre buscamos la A
, forma ilimitada.
excelencia.

MOA.



Fundae
Formacion bonificable

MINISTERIO
DE TRABAJO, MIGRACIONES
Y SEGURIDAD SOCIAL

SOoMmos centro
registrado

&

Fundacion Estatal
PARA LA FORMACION EN EL EMPLEO

Somos un centro registrado en FUNDAE vy
tambien registrado como centro organizador
por lo que estamos autorizados para
gestionar toda la bonificacion de FUNDAE

de principio a fin.

MOA.



Q&A

Contamos con distintos métodos de pago, echa un vistazo y elige el que mejor se

adapte a tus necesidades.

O
0=>>

PAGO UNICO

Un dnico pago sin cuotas
adicionales.

FINANCIACION ISA

Estudia ahora y paga cuando
tengas un empleo.

(Disponible Gnicamente para
residentes en Espania).

0-0-0;

oooo
acoo

FINANCIACION BANCARIA

Obtén tu financiacion a través
del Banco Sabadell
fraccionando el pago en cuotas.

MOA.



07.

Q&A

é¢Todavia tienes alguna duda?

Te ayudamos a resolverlas

éCudndo comienza y acaba el curso?

El curso en Salesforce Presales & Project Management Expert comienza el 10
de abril y las clases finalizan el 23 de mayo, con un total de 48 horas
formativas.

¢Qué horario tiene el curso?

El horario se adapta para que pueda ser compaginado con tu vida laboral o
intereses personales. Las clases son los viernes de 17:00 a 21:00hs CET, y los
sabados de 9:00 a 13:00hs CET. Descanso de 10 minutos cada dia en la mitad
de la clase.

cQuiénes son los profesores del curso?

El claustro docente de MOA, son profesionales en activo en empresas de
primer nivel, acostumbrados a trabajar para primeras marcas como CEPSA,
Barceld Hotel Group, Salesforce entre muchas otras. Tienen experiencia tanto
profesional como académica.

éLa formacion es presencial u online?

iLa formacidon es presencial y online al mismo tiempo! Las clases presenciales

se impartirdn desde nuestras instalaciones en Calle Dulcinea 04 pero
también tienes la opcidn de conectarte por Google Meet y seguir la clase de
forma online, incluso ver las sesiones en diferido cuando td puedas.

éCudl es el precio del curso y como puedo pagario?

El precio del programa es de 1.800€. Para reservar plaza deberds pagar 300€
en concepto de reserva de plaza a la cuenta ES49 0182 7594 30 0201775249 a
nombre de LEARNING BY DOING ACADEMY SL con CIF B05333869. Para los 1.500
restantes puedes elegir como pagarlos.

MOA.



Por qué elegirnos

Trailhead Workforce Partner / »

MOA ha sido reconocida por Salesforce

Tna‘%m como una organizacidon que se dedica a ~
WORKFORCE formar, entrenar y potenciar a personas —

PARTNER :
K en el ecosistema Salesforce.

Compromiso con la Formacion y ROI

MOA esta comprometida en proporcionar formacion en
habilidades tecnologicas, y en ayudar a los empleados a
sacar el maximo provecho a la inversion de las empresas.

Q Acceso a Recursos Especializados

Como Workforce Partner, MOA tiene acceso a recursos y
herramientas especiales proporcionados por Salesforce
para disenar programas de capacitacion que esten
alineados con las necesidades del mercado laboral.

Q Conexion con la Comunidad Salesforce

MOA forma parte de una red global de partners gue trabajan
en conjunto para mejorar la empleabilidad de las personas a
través de habilidades digitales especificas de Salesforce.

Reconocimiento y Credibilidad

Q Ser un Workforce Partner ofrece un sello de calidad y
confiabilidad en el trabajo del equipo MOA.

MOA.
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Por qué elegirnos
Nuestra comunidad

#BEAMOAR

Este programa me permitido entender cOmo
estrategias digitales con el ecosistema

El curso me ayudd a conectar mejor la parte
funcional del CRM con la vision estratégica de
Salesforce y trabajar de forma mas efectiva negocio. Ahora puedo participar activamente
CONn equipos técnicos y partners. Muy en |la gestion de proyectos y administracion de

\
recomendable para perfiles directivos que § ventas aportando mucho mas valor a mi
—
N
?1\

gestionan proyectos tecnolégicos equipo.

Germdn

Senior Business & Technology Consultant - BEOC9

José Carlos
Salesforce CRM Senior Consultant - SEIDOR

/ '] ] |/ ] | | | ] 1 | | \
<o / / A o O | | | | I | | \
AN | ,'/ | | | I I Y I (1 O ) | [ \/ / !' 7' | ‘ ! ' |
4 / / / /I (T [ ,,a" f [ ‘l
- i f N | | | / [ |
i /, /// ‘/ / / [ [ 1] ’J [ ] Il | o / [ | ’
/ [ | | B A R i i s / / i
VNN NN IR RN /]|
4 [ ] f 11 I N I [ | | | | b / |
/ | | I IR 1B i | [ | | N —t /
ST / || ] e
// [ | /’ | | 1NN B 1N AR AR BN | ” [ |
| | |1 | 1] I BRI || e / |
/ [ [ ] /,//(/ mayirmnnl
/ | | (111101 IR !BIIRI oy iR - |



Por qué elegirnos
Nuestras aulas en Madrid
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MOA

+34 609 918 613
info@mMmoainstitute.com

C. de Dulcinea, 4, Tetuan, 28020 Madrid



